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Etalase Menarik, 
Pembeli Datang! 
Yuk, Lengkapi 
Produkmu
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🎯 Setelah mengikuti materi hari ini, peserta diharapkan:
1. Memiliki toko online  tiktok, tokped, wa business yang siap digunakan untuk berjualan

2. Memahami cara mendekorasi tampilan toko agar terlihat menarik

3. Mengetahui cara membuat voucher dan menjalankan promo di marketplace

⏱ Susunan Waktu Kegiatan:

15 menit → Penyampaian Materi

30 menit → Sesi Praktik Langsung

15 menit → Tanya Jawab & Diskusi

Output:



Apa saja yang harus di 
Optimize di tokomu?

SKU Produk1

Pusat Promosi2



Optimization Toko Tiktok & 
Tokopedia dari Handphone



 SKU Produk1

Apa tuh?
Merupakan tampilan gambar dari
produk yang dijual, intinya KTP produkmu!

Note: 
Gambar produk minimal 3 
slide.  Dan disarankan 
untuk gambar depan 
(main image) harus clear 
dan terlihat jelas.



Cara upload SKU Produk - Satuan - Handphone

Pilih ikon “Produk”Pilih ikon “Produk”



Cara upload SKU Produk - Satuan - Handphone

Disini, isi informasi 
mengenai produk kamu.

Lengkapi semua atribut 
produk selengkap 
lengkapnya untuk 
meningkatkan peluang 
produk kamu muncul di 
index pertama 

Jika seluruh atribut sudah 
dilengkapi klik “Kirim untuk 
ditinjau” yah



Fitur Pemasaran2

Fitur marketplace yang 
memungkinkan kamu mengatur 
berbagai jenis promotion atau 
diskon untuk mendorong 
pembelian. Di tokomu!

Jenis - jenis Fitur Pemasaran 
Marketplace :

1. Diskon Produk
2. Seller Flash Sale
3. Voucher



Diskon Produk
Penawaran khusus berupa harga coret atau diskon dari penjual untuk menarik lebih banyak pelanggan.

Tampilan Diskon 
Produk1. Pada Menu Beranda pilih 

fitur “Promosi”

2. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Diskon Produk””

3. Pilih Produk yang mau 
kamu buat harga diskon, 
tentukan juga ya 
potongan diskon yang 
mau kamu berikan!

4. Setelah voc yang kamu 
buat dipublikasikan, 
voucher kamu sudah aktif 
dan siap digunakan ya!



Flash Sale Toko Saya
Promo diskon besar-besaran untuk produk tertentu dalam waktu terbatas dengan jumlah stok terbatas

Tampilan Flash 
Sale toko

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Seller Flash Sale””

3. Pilih media untuk 
kamu tampilkan Flash 
sale lau pilih periode 
tanggal dan waktu untuk 
flash sale, lalu klik 
Publikasikan

2. Pilih produk yang ingin 
kamu flash sale, 



Voucher
Potongan harga yang bisa digunakan pembeli, dengan cara redeem/pakai voucher

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Voucher””

2. Lengkapi Voucher mu mulai 
dari Nama Voucher, Waktu 
periode Voucher dan jumlah 
diskon yang kamu ingin 
berikan setelah lengkap klik 
“Publikasikan”

Tampilan voucher 
toko



Optimization Toko Tiktok & 
Tokopedia dari Laptop



Cara upload SKU Produk - Satuan - Laptop

1. Pada dashboard seller center, buka menu “Produk”, kemudian klik “Kelola 
Produk” dan klik “Tambahkan Produk baru”



Cara upload SKU Produk - Satuan - Laptop

2. Disini, isi informasi mengenai produk kamu.

Lengkapi semua atribut produk selengkap lengkapnya untuk meningkatkan 
peluang produk kamu muncul di index pertama 

Kalau sudah, Klik “Kirim untuk 
ditinjau”



Cara upload SKU Produk - Satuan - Laptop

Cukup dalam satu kali upload produk kamu akan terupload di 2 tokomu Tiktok dan 
Tokopedia ya!



Diskon Produk - Laptop
Penawaran khusus berupa harga coret atau diskon dari penjual untuk menarik lebih banyak pelanggan.

Pada TikTok dashboard seller kamu klik menu “Promosi” pada fitur Pemasaran, 
kemudian pilih “Diskon Produk”



Diskon Produk - Laptop
Penawaran khusus berupa harga coret atau diskon dari penjual untuk menarik lebih banyak pelanggan.

Atur nama campaign Diskon mu disini ya
Contoh: Diskon Payday Sale May

Pilih periode tanggal dan waktu diskonmu 
berlangsung

Terdapat 2 jenis diskon, kamu bisa pilih diskon 
persentase atau diskon harga tetap 

Pada bagian ini pilih produk yang mau kamu 
berikan harga diskon ya!

Setelah seluruh informasi terlengkapi klik 
“Setuju dan Publikasikan”



Flash Sale Toko Saya - Laptop
Promo diskon besar-besaran untuk produk tertentu dalam waktu terbatas dengan jumlah stok terbatas

Atur nama campaign Flash Sale  mu disini ya
Contoh: Flash SalePayday Sale May

Pilih periode tanggal dan waktu diskonmu berlangsung

Pilih periode tanggal dan waktu diskonmu berlangsung

Setelah seluruh informasi terlengkapi klik 
“Setuju dan Publikasikan”

Pilih periode tanggal dan waktu diskonmu berlangsung



Optimization WA Business



 KATALOG PRODUK WA1

Pilih menu "Tools" lalu 
langsung ke "Katalog".

"Tambahkan Item Baru".

Masukkan informasi 
produk:
- Gambar Produk (bisa 
lebih dari satu)
- Nama Produk atau 
Jasa
- Harga (opsional, bisa 
kosong atau ditulis 
seperti: "Rp75.000")
- Deskripsi produk yang 
menjelaskan keunggulan 
atau detail penting.
- Tautan (jika punya link 
ke toko online)



SHARE PRODUK WA

Pilih ikon "Bagikan" 
(biasanya ikon panah 
atau titik tiga > 
Bagikan).

Pilih:

- Kontak (untuk 
dikirim ke pelanggan 
tertentu)
- Grup (untuk 
dibagikan ke grup 
WA)
- Atau "Salin Tautan" 
jika ingin 
membagikan 
link-nya secara 
manual.

2



Template Pesan3

1. Tentukan Kalimat “Sapaan/Salam” dan Kalimat “Balas Cepat” pada Template 
Pesan di Whatsapp Bisnis kamu 



Day-4

Pelayanan Cepat, 
Respon Tepat, Service 
Excellence & Belajar 
Hitung Margin Tokomu
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